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El 17 de octubre de 2025 realicé una nueva visita y confirmé que el negocio de Danil pasé de la
organizacion inicial a una operacién metddica y con mejor traccion comercial: las alianzas con
contratistas y maestros de obra ya generan pedidos recurrentes y el plan de visitas semanales a obra se
cumple con disciplina, mientras que el tiempo de respuesta por WhatsApp bajé de “menos de una hora”
a cotizaciones en alrededor de 20-30 minutos con formatos claros y condiciones de depésito, dafos y
pérdida visibles desde el primer contacto; en operacion, la capacidad crecié con reposicion de
herramientas de alta rotacion y el control inventarial dejo de ser basico para apoyarse en un registro de
entradas y salidas por referencia, conteo fisico semanal y una bitacora que alimenta un calendario de
mantenimiento preventivo, lo que redujo fallas y tiempos muertos; en comercial y marca, el catdlogo en
PDF se actualizé con codigos sencillos por herramienta y el registro en Google ya aparece con horarios,
teléfono y ubicacion, sumando las primeras resefias que mejoran la confianza y traen consultas
organicas, ademas de un logo y paleta de color consistentes en cotizaciones y piezas de difusion; en
finanzas, el flujo de caja semanal se usa de forma constante, las fechas de devolucién y cuentas por
cobrar estan controladas y, gracias a reglas transparentes y paquetes por dia, semana y mes, mejord el
recaudo y el movimiento de efectivo sin conflictos, mientras que el contrato de alquiler con checklist y
registro fotografico al despacho y al retorno se aplica en todas las operaciones, disminuyendo
controversias y acelerando cierres; en sintesis, el negocio consolidé recurrencia de pedidos, respuesta
agil y control de activos, y quedd listo para escalar con compras planificadas y una pauta digital de bajo
costo enfocada en el radio de obras activas de la ciudad.
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